
  

もし、あなたのお店に１坪のスペースを用意できれば、 

毎月１００万円の売上と３０万円の利益を 

上乗せさせることができます 
 

これからの宅配飲食店は、 

１店舗の中で複数のお店を併設させる「複合業態戦略」が不可欠です。 

 

・ 併設で新たな商材のお店を開業することで、その分の売上が上乗せされます 

・ 併設なので家賃がかかりません 

・ 今のお店のスタッフとの兼任ができるので、人件費もかからず、固定費が小額で済みます 

・ 結果利益率の高い、儲かるビジネスとなります 

 

『宅配釜めし専門店 釜のや』は、 

併設型に特化した宅配釜めしのフランチャイズパッケージです 

 

・ 『釜のや』は宅配すし店、宅配ピザ店、宅配中華店、宅配弁当店などに併設で導入されています（現在全国２５店舗） 

・ 『釜のや』を併設することで、毎月１００万円の売上と３０万円の利益が上乗せされます 

・ 『釜のや』の顧客層の７５％は「中年・年配の女性」で、既存店のお客とバッティングすることがなく、併設に最適です 

・ 『釜のや』は、釜めしの炊飯器を設置する１坪ほどの空きスペースがあれば開業できてしまいます 

・ 『釜のや』開業にかかる初期投資は１００万円程度と、低投資で開業ができ、半年程度～で投資回収ができてしまいます 

より詳細はこちらでご確認いただけます ⇒ http://www.kamanoya.com/fc/ 

 

『釜のや』の併設型フランチャイズパッケージに関する資料は、下記よりご請求いただけますので、ＦＡＸにてご返信ください。 

※ 急ぎご検討されたい場合は、お電話にてご相談も承っておりますので、お気軽にお問い合わせください。 

 

□□□□    『釜のや 併設型フランチャイズパッケージ』の詳細資料を希望 （株式会社オールライズＨＰより） 

貴店名  ご担当者様  

電話番号  FAX番号  

ご住所 〒 

【お問い合わせ】釜のや事務局（運営：小さな飲食店を応援する会） Tel : 03-6206-9760  担当：平川・中村 

東京都千代田区内神田 3-24-3内神田 STビル 6Ｆ 

 

↓ ＦＡＸ：０３－６２０６－９７６１ ↓ 


